
Questo  libro  illustra  i  princìpi  fondamentali  del  neuromarketing,  la
disciplina che unisce tecniche di vendita e psicologia. Conoscerai le energie
fondamentali che muovono i processi decisionali delle persone, non solo nel
marketing, per “entrare nella testa del cliente” e connetterti con il suo
modo di agire e di pensare.
Con questa semplice guida conoscerai strategie facili da mettere in pratica
sia per la comunicazione del tuo servizio o prodotto sia per la vendita.
È un libro da usare come un vero strumento di lavoro grazie alla semplicità
di linguaggio, agli esempi e alle indicazioni pratiche.
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